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Industriekaufmann/-frau

- Information Uber den Ausbildungsberuf -

1. Arbeitsgebiet:

Industriegiter missen nicht nur hergestellt, sondern auch verkauft werden. Die Industrie
bendtigt zur Produktion vielerlei an Materialien, Rohstoffen, Maschinen und
Arbeitskréfte. Die Produktionsmittel werden eingekauft, geordnet und verwaltet. Fir die
fertigen

Produkte wird geworben, sie werden verkauft, der Absatzmarkt wird gesichert. Hierzu
gehoren Planen und Steuern der Fertigung, Umsetzen der Kundenauftrage,
Kostenrechnung, Kalkulation, Finanzbuchhaltung, Rechnungs- und Mahnwesen,
Vertrieb und Versand. Industriekaufleute verhandeln mit Kunden, Banken,
Werbefachleuten, Vertretern, Behtérden oder Grol3- und Einzelhéandlern.

2.Branchen/Betriebe:

Industrieunternehmen, Dienstleistungsunternehmen mit enger Verknupfung zur Industrie

3. Berufliche Fahigkeiten:

Die Aufgaben der Industriekaufleute erfordern heute ein prozessorientiertes Handeln.
Leitbild ist nicht mehr der abwicklungsorientierte Sachbearbeiter in klassische
kaufménnischen Bereichen, sondern der team-, prozess- und projektorientierte
Mitarbeiter, der kundengerechte Lésungen erarbeitet. Deshalb werden wahrend der
gesamten Ausbildung neben Fach-auch arbeitsfeldiibergreifende Qualifikationen wie
Fremdsprachen, Anwendung von IT-Technik, Qualitatssicherung und Innovation
vermittelt.

4. Ausbildungsschwerpunkte:

Arbeitsfeldiibergreifende Qualifikationen ( wahrend der gesamten Ausbildung zu
vermitteln )

1. Der Ausbildungsbetrieb

2. Geschaftsprozesse und Markte

3. Information, Kommunikation, Arbeitsorganisation
4. Integrative Prozesse



Fachqualifikationen

5. Marketing und Absatz

6. Beschaffung und Bevorratung

7. Personal

8. Leistungserstellung

9. Leistungsabrechnug

10. Fachaufgaben im Einsatzgebiet

5. Ausbildungsdauer: 3 Jahre





